PocketField

ALL IN ONE APP

Panel raportow dla kierownikow &

Kazdego dnia otrzymujesz raport z aktywnosci i skutecznosci dziatan Twojego
dziatu handlowego. Dzieki temu utatwiamy Twoim przedstawicielom rejestrowanie
zamowien, sporzadzanie notatek na temat wykonanych dziatan handlowych i innych
istotnych informacji na temat klientéw.

Sledz trasy przejazdéw, czas wizyt u klientéw i skuteczno$é sprzedazy w jednym
miejscu! PocketField utatwia prace handlowcom, pozwalajgc im szybko rejestrowacd
zamowienia, dodawac¢ notatki o ekspozycji i kluczowych danych klientdw.




Kluczowe wskazniki &«»

Nowy klient Skutecznosci handlowca na pierwszej
wizycie u klienta

Zaméwienia Miesieczny przychéd z zaméwien

Badanie pé1ki Wyglad péiki konkurencji ws wtasnej
ekspozycji

Czas pracy przedstawiciela Okreslenie czasu dojazdéw do klienta,

dtugosci wizyt u klienta i ilosci wizyt

Skutecznos$é wizyty PH &

Skutecznosé handlowca mierzy sie liczba ziozZzonych zamowienn podczas wizyty — im wiecej
zaméwien, tym wyzsza efektywnosé.

Na tej podstawie mozna okresli¢, ktérzy handlowcy osiggajg najlepsze wyniki, pordéwnacé¢ ich
skuteczno$é¢ oraz nagrodzié¢ tych najbardziej efektywnych.

Dla handlowcow o nizszej skutecznosci mozna natomiast zaproponowaé¢ szkolenia sprzedazowe,

ktére pomoga im poprawi¢ wyniki i rozwijacé¢ umiejetnosci.
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Dzienna aktywnosc PH &»

Sledzenie dziennej aktywnosci handlowca pozwala na pelny wglad w jego prace i efektywnos$é.
Raport rejestruje liczbe odwiedzonych punktéw, doktadne godziny rozpoczecia i zakonczenia
wizyt, a takze czas spedzony u klientéw. Dzieki temu mozna sprawdzic¢, czy handlowiec
realizuje zaplanowane wizyty, jakie trasy pokonuje oraz czy optymalnie zarzadza swoim
czasem.

Analiza takich danych pomaga wykry¢ ewentualne opdzZnienia, przestoje lub nieefektywne
planowanie tras. Pozwala roéwniez na ocene zaangazowania pracownika i skutecznos$ci jego
dziatan sprzedazowych. Na podstawie tych informacji kierownik moze podejmowacé decyzje o
nagradzaniu najlepszych handlowcéw, organizacji dodatkowych szkolen dla mniej efektywnych
pracownikoéw oraz optymalizacji strategii sprzedazowej catego zespozu.
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Obecnos$é produktow na pétce &»

Przedstawiciele handlowi badajag obecnos$¢ produktéw na péikach i ich ceny, aby zapewnié
dostepnosé towaru, odpowiedniag ekspozycje oraz zgodnosé z polityka cenowa i promocyjna.
Monitorujg takze dziatania konkurencji, realizacje uméw z sieciami handlowymi i zbieraja
dane rynkowe. Dzieki temu firmy moga optymalizowa¢ strategie sprzedazy, zwiekszad
widocznos$¢ marki i poprawiac¢ wyniki sprzedazowe.
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Terminarz (o6 )

Kierownik otrzymuje szczegotowe
informacje dotyczace pracy
handlowca w terenie.

Mapa przedstawia trase przejazdu, co pozwala zweryfikowac¢, czy poruszat sie optymalnag
drogg oraz czy odwiedzil zaplanowane punkty. Raport zawiera takze dane dotyczace czasu
pracy, w tym moment rozpoczecia i zakonczenia oraz czas spedzony na poszczegdlnych
wizytach. Dzieki temu mozna ocenic¢, ile czasu zajmowaty przejazdy miedzy punktami i czy
byty zgodne z planem.

Kluczowym elementem analizy jest liczba oraz wartos¢ zaméwien, co pozwala okreslié
skutecznosé sprzedazy, a takze porownaé¢ wyniki miedzy réznymi punktami i handlowcami.

Kierownik moze réwniez sprawdzic¢ zgodnos¢ z planem, analizujac, czy wszystkie zaplanowane
wizyty zostatly zrealizowane oraz czy nie wystgpity opdznienia. Dodatkowo raport dostarcza
informacji o rzeczywistym czasie przejazdéw miedzy lokalizacjami w porodéwnaniu do czasu
optymalnego, co pomaga wykry¢ potencjalne nieefektywnosci w trasie. Na podstawie tych
danych mozna ocenié efektywnos$¢ handlowca, zidentyfikowaé obszary wymagajgce poprawy oraz
podjg¢ decyzje o nagrodzeniu najlepszych pracownikéw lub zaplanowaniu dodatkowych szkolen

dla mniej skutecznych.
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3 . E S £ Skiep Osiedlowy
Motywuj, wspieraj, rozwijaj. ki, Orkana &

| . 3 . g £ Sidep spatywezy
Pocket Field — Twoje wsparcie w codziennej pracy handlowca. ey

Monitorowanie tras i skutecznosci — PocketField rejestruje trasy przejazdéw,
czas spedzony u klientéw oraz analizuje efektywnos$é handlowca, zapewniajac
petny obraz jego dziatan w terenie.

Utatwienie pracy handlowcow — Przedstawiciele moga szybko rejestrowac
zamowienia, dodawa¢ notatki o ekspozycji detalicznej i zapisywaé¢ kluczowe
informacje o klientach, co usprawnia codzienng prace.

Automatyczne raportowanie — Codzienne raporty generujg sie automatycznie i sa
dostepne w aplikacji webowej, umozliwiajgc natychmiastowy wglad w wyniki
sprzedazy i aktywnos$ci zespotu.

@ 1108501333

Time since last sync

16H 48M

@ 11.08(50) 1333

PocketField

ALL IN ONE APP

PocketField

ALL IN ONE APP




